
Liebe Geschäftspartnerinnen und Geschäftspartner, 

Rohstoffverteuerung, verpasste Digitalisierung, unsicheres Konsumklima, Lieferkettengesetz: Was wird es 

mit diesen Herausforderungen wohl für ein Jahr im deutschen Mittelstand? Unter Umständen das letzte 

für manche Unternehmen, die schwierige Rahmenbedingungen in die Insolvenz treiben. Oder doch nicht?

Nein, so muss es in der Tat nicht für Insolvenzkandidaten laufen. Vor allem nicht für solche mit einem subs­

tanziellen Anlagevermögen. Warum das innerhalb kürzester Zeit den Unterschied zwischen Zahlungs­

unfähigkeit und ausreichender Liquidität machen kann und welche Rolle Sale & Lease Back dabei spielt, 

lesen Sie jetzt auf DUB.de. Dort beschreibt unser Geschäftsführer Thomas Vinnen im Beitrag „Comeback 

aus der Insolvenz? Möglich!“ neue Chancen für liquiditätsschwächeren Krisenkandidaten.
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Comeback aus der Insolvenz:  
Wie Sale & Lease Back neue Chancen verschafft

https://www.dub.de/nachfolge/comeback-aus-der-insolvenz-moeglich/?utm_source=newsletter&utm_medium=btn&utm_campaign=nordleasing

